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Bom dia a todos e obrigado por aguardarem. Sejam muito bem-vindos a videoconferéncia
de divulgacdo dos resultados do segundo trimestre de 2025 da Companhia de
Saneamento do Parana, Sanepar.

Destaco aqueles que precisarem de traducdo simultdnea que temos essa ferramenta
disponivel na plataforma. Para acessar, basta clicar no botdo Interpretation através do
icone do globo na parte inferior da tela e escolher o seu idioma de preferéncia, portugués
ou inglés. E para aqueles ouvindo a videoconferéncia em inglés, ha a op¢cado de mutar o
audio original em portugués, clicando em Mute Original Audio.

Informamos que esta videoconferéncia est4 sendo gravada e sera disponibilizada no site
de RI da companhia, no endereco ri.sanepar.com.br, onde se encontra disponivel o
material completo da nossa divulgacéo de resultados. E possivel fazer o download da
apresentacdo também no icone de chat, inclusive em inglés.

Durante a apresentacdo da companhia, todos os participantes estardo com o microfone
desabilitado e, em seguida, daremos inicio a sesséo de perguntas e respostas. Para fazer
perguntas, clique no icone Q&A na parte inferior de sua tela e escreva sua pergunta para
entrar na fila. Ao ser anunciado, uma solicitacdo para ativar seu microfone aparecera na
tela e, entdo, vocé deve ativar o seu microfone para fazer perguntas. Orientamos que as
perguntas sejam feitas todas de uma Unica vez. E se por algum motivo sua pergunta nao
for respondida durante o evento, solicitamos encaminha-la para o e-mail
ri@sanepar.com.br.

Ressaltamos que as informagfes contidas nesta apresentacdo e eventuais declaracfes
gue possam ser feitas durante a videoconferéncia, relativas as perspectivas de negocios,
projecBes e metas operacionais e financeiras da Sanepar, constituem-se em crencas e
premissas da administracdo da companhia, bem como informag¢fes atualmente
disponiveis. Consideracfes futuras ndo sdo garantias de desempenho. Elas envolvem
riscos, incertezas e premissas, pois se referem a eventos futuros e, portanto, dependem
de circunstancias que podem ou ndo ocorrer. Investidores devem compreender que
condicbes econdmicas gerais, condicbes de mercado e outros fatores operacionais
podem afetar o desempenho futuro da companhia e conduzir a resultados que diferem
materialmente daqueles expressos em tais consideracdes futuras.

Para iniciarmos, passamos a palavra ao diretor financeiro e de relagbes com investidores,
Abel Demetrio.



Abel Demetrio:

Obrigado, Rodrigo. Bom dia. Nesta mesa, compdem aqui o diretor-presidente, Wilson
Bley, nosso diretor de inovacdo e novos negdcios, Anatalicio Risden, e a nossa diretora
de investimentos, Leura Lucia Conte de Oliveira. Para suas consideracdes iniciais, eu
passo a palavra, entdo, para 0 hosso presidente, por favor.

Wilson Bley:

Bom dia a todos. Minha saudacao aqui ao meu time, aos meus diretores. Uma saudacao
especial a todos vocés, nossos investidores. Queria dizer que esse segundo trimestre foi
dentro de uma regularidade planejada. Nao tivemos sobressaltos. S0 momentos que nos
estamos articulando a universaliza¢éo Entdo, ha um processo acelerado para que nés
possamos alcancar os resultados que, previstos em 33, possam ser alcancados de forma
adiantada.

Como destaque, eu queria colocar a questdo do precatorio. O precatério foi depositado
apoés ter sua previsdo na lei orcamentaria. Esse depdsito ja foi realizado no Banco do
Brasil e, neste momento, 0 nosso juridico toma os demais atos para que esse dinheiro
possa estar disponivel no nosso caixa. Sabemos das regras regulatérias e, dentro delas,
€ que nés vamos trilhar.

A questdo também que trouxe um reflexo positivo e terd um reflexo ainda melhor é a
adesdo ao PDV. Foram 527 funcionérios que aderiram ao PDV, que estdo em processo.
Alguns ja sairam da empresa, outros estdo em processo de sair. E também nds ja fizemos
o chamamento de alguns funcionarios do novo concurso publico para que possa ocupar
as vagas e a gente ndo tenha nenhum risco operacional aqui dentro da companhia.

Um outro reflexo também extremamente positivo € a questdo do mercado livre. N6s ja ha
tempo estamos evoluindo nesse processo e os resultados financeiros ja se observam de
uma forma muito contundente. Continuaremos, 90% do nosso consumo esta vocacionado
ao mercado livre. E vocés sabem que nds precisamos adaptar 0 nosso parque para que a
gente possa alcancar os resultados do mercado livre, o que estamos fazendo também de
forma acelerada para que nés possamos alcancar os resultados de forma réapida.

Um destaque que eu gostaria de fazer, e até saldo aqui a minha diretora de
investimentos, sao 0s investimentos dessa empresa realizados neste ano, mais de um
bilhdo de reais, e s6 nesse segundo trimestre 612 milh8es de reais. Isso mostra a
capacidade que nés temos, capacidade de planejar e de executar, alcancando, sim,
agueles resultados que nés esperamos, que é o propdsito maior da nossa empresa, que é
entregar agua, coletar esgoto, tratar o esgoto, devolver o corpo hidrico de forma muito
adequada e fazer com que isso traga reflexos positivos a todos nos.

E, por fim, eu queria dizer que tudo isso é feito dentro das margens que sdo estabelecidas
a todos nés. A nossa alavancagem nao superou a 1.7, nés estamos dentro de uma
margem muito tranquila do 3, que é o possivel e é o parametro maximo. Entao estamos, e
se comparado a outras empresas, uma tranquilidade quanto a esse aspecto. Isso mostra
a solidez, mostra o planejamento e principalmente a responsabilidade que nés temos de
alcancar os resultados. Responsabilidade essa que € muito feita nessa boa relacdo que
nés temos com todos vocés, investidores, com 0sS nossos consumidores, e esse é o olhar
especial, que nds possamos continuar entregando aquilo que jA& € praxe dentro da
companhia, que é agua, agua de qualidade, agua tratada em 99,9% da onde nés temos a
area de abrangéncia, e no esgotamento sanitario, a passos largos, nés vamos chegar na
universalizacdo, que traz também um resultado extremamente positivo, financeiro positivo



para noés, ja que sao novas receitas que se agregam. Hoje o nosso indice de hércia é
perto de 82%. 82% é uma referéncia nacional, e isso mostra 0 comprometimento que nés
temos, e, principalmente, a capacidade que ndés temos de fazer planejamento em acéo
real. Entdo, agradeco a oportunidade de estar aqui dialogando com vocés. Estamos
sempre de portas abertas para esse tipo de didlogo e saibam todos da grande
responsabilidade e o compromisso que nés temos de fazer o melhor pela Sanepar.

Abel Demetrio:

Obrigado, presidente. Gostaria, entdo, que fosse colocada a apresentacdo. Bom, entdo
passaremos aqui a apresentacéo dos resultados aqui do segundo trimestre. O disclaimer
ja foi lido. Vamos, entdo, passar aqui rapidamente pelos destaques. Tivemos
investimentos, conforme o nosso presidente falou, acima de um bilhdo de reais, 1,1 bilhdo
de reais atingidos, uma alta no semestre de 26%, e neste segundo trimestre foi de 37%.

Inadimpléncia, continuamos aqui com uma inadimpléncia no ano bastante controlada,
0,8%. Margem de EBITDA, desculpe, divida liquida pelo EBITDA a alavancagem de 1,7
vezes o EBITDA e uma geracgao de caixa no semestre de 1,4 bilh&o de reais.

No slide seguinte, a gente vai passar aqui um pouco pelo desempenho operacional da
companhia. Entdo, em relacdo aos volumes medidos de agua, nos tivemos, no primeiro
semestre, um incremento de 0,9%. Embora, no segundo trimestre, este valor tenha sido
reduzido em 1,7%, no acumulado de seis meses, ele teve um crescimento de 0,9%.
Volume faturado, um crescimento de 0,8%.

Em relagéo ainda a agua, tivemos uma créscima de ligacées no periodo de seis meses,
de 22.680 novas ligagbes de &gua. Em 12 meses, 41.379 ligagbes de agua com
crescimento de 1,2%. Entdo, o crescimento vegetativo aqui nesta questdao de agua.
Economias, crescemos 34.382 economias nos seis meses e 55.830 economias em um
ano com alta aqui de 1,3%.

Ja na questao do esgoto, nos tivemos um volume coletado que cresceu 2,5% no semestre
e no volume faturado ele cresceu 2,4% também no semestre. Em termos de ligacao,
obviamente, como buscamos a universalizagdo de esgoto agora, temos um crescimento
mais representativo, tanto em termos de ligacdo quanto economias. Ligagbes, tivemos
26.046 novas ligagBes de esgoto em seis meses. Em 12 meses, atingimos 70.964 novas
ligagbes de esgoto.

J& em relacdo as economias, no semestre, elas cresceram 41.685 economias de esgoto.
E em 12 meses, 97.152, com crescimento de 2,8%. Entéo, crescimento sempre bastante
constante em relacéo a esses indices.

No slide seguinte, vou falar um pouquinho sobre a questdo das barragens que atendem
aqui, principalmente Curitiba e regido metropolitana, que sdo as quatro barragens. Irai,
Passalna, Piraquara 1 e Piraquara 2. Irai estava com 92% ao final de junho. Passauna e
Piraguara 1 com 100% e Piraquara 2 com 89%. Lembrando que continuamos com o
decreto aqui de situacdo de emergéncia hidrica. Estamos num periodo de inverno, onde
geralmente as chuvas sao menores. Entdo sempre temos que estar atentos a questao do
consumo, a questdo de localidades que s&o atingidas em determinadas regifes e que
eventualmente podem sofrer com uma escassez hidrica. Entdo sempre a nossa atencao



nesse tema. O ponto importante também, que depois eu pedi até para o Leura comentar,
€ a questdo da quinta barragem, que é a Rio Miringuava, que esta em evolucao.

No slide seguinte, aqui a gente traz um histérico, dado que temos o marco legal do
saneamento atualizado, lembrando a Lei 11.445, 1& em 2007, ela foi o marco do
saneamento. J4 na ocasido, a Sanepar tinha 99% de atendimento com agua tratada para
a populacao nas suas areas de abrangéncia. J& éramos universalizados la em 2007 na
questdo de dgua. E mostra também a evolucao do atendimento na questdo de tratamento
de esgoto coleta e tratamento de esgoto. Hoje, entédo, atingimos em junho de 25, 81,7%
de esgoto coletado, sendo 100% tratado. E la em 2033, o marco legal do saneamento
aponta 99% como meta no pais para agua potavel para a populacdo e 90% com
esgotamento sanitario. Estamos no caminho para que isso seja atingido.

No slide seguinte, passar por alguns indicadores, conforme vimos, a inadimpléncia nossa
€ de 0,8%. Lembrando que uma inadimpléncia sempre medida sem atraso, um dia de
atraso a gente ja considera como inadimpléncia. E lembrando também que aquela
inadimpléncia contumaz, que € medida pela agéncia reguladora, que € entre 0 48° e 0 61°
més, ela esta na tarifa, o indice de 0,65%. Entdo, 0,8% é uma inadimpléncia de um dia,
entdo, obviamente, ela é abarcada dentro do ageing da companhia. Ano passado, no
mesmo periodo, ela foi de 1,1%, indo no primeiro semestre de 2023, menos 2,4%. Mas |4,
por uma questdo de recuperacdo dos créditos, oriundos ainda da época da COVID.
Entdo, a questdo dos parcelamentos realizados a época que foram bastante relevantes.
Perdas por ligagéo por litro por dia, ela teve um crescimento de 1,1%, atingiu 223 litros de
perdas por dia. Nesse sentido, estamos buscando acao para trazé-la um pouco a niveis
mais confortaveis aqui, porque entendemos a importancia do tema em relagéo a perdas.

Margem EBITDA no primeiro semestre, 47,1%, o ROE de 20% e o ROIC, analisado aqui,
tanto o ROE quanto o ROIC, de 14,1%.

Passar um pouquinho agora pelo resultado trimestral, nossa receita liquida teve um
crescimento de 2,5% em relacdo ao segundo trimestre de 2024, atingiu 1 bilhdo 705
milhdes de reais. JA& o EBITDA teve um decréscimo de 16,8% em relacdo ao segundo
trimestre de 2024, atingiu aqui 536 milhdes de reais. E o lucro liquido, 264 milhdes, com
um decréscimo aqui de 29,7%. Mais a frente a gente vai passar pelos pontos aqui que
impactaram tanto a ebitida quanto o lucro liquido.

Custo de despesas cresceram 14,6%, atingindo aqui 1 bilhdo 169 milhdes no periodo. A
margem EBITDA no segundo TRI foi de 31,4%. Aqui uma reducdo de 7,3 pontos
percentuais em relacdo ao segundo trimestre de 2024. E a margem liquida foi de 15,5%,
uma reducdo de 7 pontos percentuais.

No slide seguinte, trazemos o resultado acumulado. Temos uma receita liquida crescendo
no periodo de seis meses de 4,4%, atingindo 3.511.000.000 de reais, iSSO no primeiro
semestre.

J& o0 EBITDA, crescendo 16,5% no semestre, atingindo 1.652.000.000 e o lucro crescendo
95%, atingindo 1.472.000.000 de reais.

Cursos e despesas, com uma reducédo de 4,4%, com 1.859.000.000, a margem EBITDA
de 47,1%. 4,9 pontos percentuais acima do menos previo do ano passado, e a margem
liquida de 41,9%, 19,4 pontos percentuais acima do primeiro semestre de 2024.
Obviamente aqui os indices ja impactados pela questdo do precatorio.



No slide seguinte, vamos passar entao a dissecar um pouco 0s numeros do trimestre, de
forma que a gente possa entender os resultados de uma forma um pouquinho mais
detalhada.

Em relagéo a receita liquida, conforme vimos, ela teve um crescimento de 2,5%. Foi um
crescimento timido, eu diria, mas aqui a gente também ha& de observar duas questdes.
Primeiro, o clima frio, que a gente teve principalmente no segundo trimestre. Este ano o
inverno foi bastante rigoroso, o que esta sendo aqui a gente tem sentido. E outra questéo
foi 0 evento em Ponta Grossa, que fez com que a companhia também, a partir de 21 de
marco, por 30 dias, ndo faturasse das contas la dos clientes do municipio de Ponta
Grossa. Entéo, esse foi um dos fatores também que impactava a receita aqui no segundo
trimestre.

Lembrando que nessa questdo da receita liquida, entrou em vigor em 17 de maio, a
terceira revisao tarifaria periédica, com indice de 3,77% de reposicao de reajuste tarifario.
Como sédo medidas proporcionalmente, o impacto integral desse reajuste sé se deu a
partir de 17, 16, 17 de junho, 30 dias depois, integralmente na tarifa. Entdo, no segundo
temestre ainda esse impacto nao foi totalmente sentido.

Custos com o pessoal, tivemos aqui um decréscimo de 10,6% no periodo. Aqui ja fruto,
entdo, conforme o préprio presidente falou, da questdo do PDV. J4 temos pessoas que
sairam da companhia desde margo deste ano e o desligamento se dara até o més de
novembro de 2025. Embora com contratacdes para reposi¢cdo de vagas, esse foi j& um
dos elementos que trouxeram uma reducdo aqui na conta de pessoal no segundo
trimestre.

Tivemos, nessa questdo de pessoal ainda, uma questdo de reducdo nos processos
trabalhistas, com menor registro. Nesse periodo, se comparado ao ano anterior, também
foi um dos motivos que levaram a uma reducdo desse percentual aqui ha conta de
pessoal.

A PPR aos empregados, ele decorre, entdo, do lucro. Entdo, como temos um lucro
registrado menor no periodo, ele também impacta. E um ajuste também referente ao PPR
do ano passado, em funcdo de que nés avaliamos o atingimento de metas. Entdo, aqui
teve uma reducéo no periodo em funcao disso.

A conta de materiais, la também tivemos um resultado positivo, tivemos um decréscimo
de 2,5% na conta de materiais. Lembrando que o grande consumo, a grande conta de
materiais é a questdo dos materiais de tratamento. E podemos dizer que nesse periodo
tivemos um resultado bastante positivo, tanto nessa conta de material de tratamento,
quanto em outras contas. A conta que trouxe alguns acréscimos foi a conta de
manutencao eletromecéanica, essa sim teve um crescimento.

Ja na conta de energia elétrica, uma reducéo de 26,5%, colhendo os frutos do mercado
livre, mas ndo s6 isso, também com a questdo de todo um controle operacional sobre
horarios de pico de consumo, sobre motores, eficiéncia energética, aplicacdo de ar, para
a gente fazer com que esta conta fique cada vez mais dentro daquilo que a gente espera,
porque realmente é um grande item aqui dentro do orcamento da companhia.

Ja em relacdo a questdo de servicos de terceiros, aqui de cima, observamos um
acréscimo no trimestre de 13,6%. As contas que continuam impactando sdo oS servicos
de vigilancia. Ela tem trazido aqui em fun¢do do novo escopo contratual contratado pela
companhia com a questdo de vigilancia monitorada com cameras, com substituicdo de



escopo do alarme para alarme, mais cameras e aumento em 693 postos, o0 servigo de
vigilancia tem representado um crescimento. Mas lembrando, isso também decorre de
muitas acfes que a gente teve hum passado recente, dois, trés anos atras, que era a
guestao de furtos, tanto furtos de cabos de energia elétrica nas estacdes de tratamento de
agua, nas estacdes de tratamento de esgoto, furtos de materiais de cobre, de portdo e,
enfim, inclusive, depredacdes, fazendo com que, inclusive, a populacdo fosse atingida
com a interrupcdo do fornecimento de agua, muitas vezes. Entdo, o investimento em
vigilancia se deve nesse sentido.

A questdo da operacdo e manutencdo de ETES e estacBes elevatérias. Todos nés
sabemos aqui 0 quanto a gente tem evoluido nessa questdo de investimentos relevantes
em esgoto. Principalmente podemos citar aqui em Curitiba a ET Belém, que tem a maior
estacao de tratamento de esgoto da companhia. Agora a ET Tuba Sul. Tivemos a questdo
da operacdo da US Bill, antiga US Bill. Entdo, temos alguns gastos aqui em operacédo e
manutencdo de ETs, de forma que a gente possa fazer a remocdo adequada e o
tratamento adequado em relagéo a questao do esgotamento sanitario.

Servicos de cadastro e faturamento e servicos de cobranca também sdo contas que
crescem, principalmente em fungdo das retomadas que foram ocorridas p6s-COVID,
também com a questdo do preco da méo de obra que vem crescendo, dado a economia
que no Estado do Parana tem crescido bastante, a gente sente uma pressao no custo de
mé&o de obra em fungéo de que estamos ai muito proximos de um nivel muito baixa aqui
de desemprego, entdo obviamente as pessoas escolhendo 0s empregos muitas vezes e
alguns setores especificos acabam tendo um impacto maior nessa questao de custo com
0 mao de obra. Servigcos técnicos operacionais e servicos de manutencdo de operacao
também foram elementos que impactaram a conta de servi¢os de terceiros.

Contas gerais e tributaveis, basicamente, tivemos uma boa redugcédo também no periodo
de 29,6%. Entdo, aqui, o grande ponto que a gente destaca, que sdo itens muitas vezes
ndo gerenciaveis pela companhia, porque sdao pagamentos aqui de Fundo Municipal de
Ensinamento Bésico aos municipios, taxa de regulacdo, IPTU, mas a conta que trouxe um
alivio representativo foi a questdo de indenizacé@o a terceiros, dado todo o processo de
baixa que a gente tem realizado, os processos judiciais, e aqui também saiu da conta de
indenizacdo. Nesse periodo tivemos uma boa melhora em relacdo ao gasto do primeiro
semestre de 2024.

Nesse ponto, acrescentamos apenas 0S programas e convénios que a gente tem gasto
aqui, com as questdes ambientais no sentido de sempre estar auxiliando na preservacao
aqui dos programas e convénios sociais, educacionais, ambientais de forma também a
termos todo 0 nosso corpo hidrico aqui também preservado.

Um item de provis@es judiciais e regulatérias. Aqui tivemos um impacto um pouco mais
relevante, dado a provisfes para Ponta Grossa em funcdo do TAC. N6s assinamos um
TAC, foi comunicado ao mercado. E nds pagaremos, entdo, 15 milhdes de reais em 15
parcelas de 1 milhdo de reais. Comecamos agora ho més de agosto. Entéo, afetou essa
questdo da provisdo de Ponta Grossa no resultado do segundo TRI. Além de uma
provisdo civel um pouco mais relevante, de R$ 54 milhdes, é um dos itens que trouxe
aqui, vamos dizer assim, um resultado um pouco diferente daquilo que seria 0 normal, o
esperado.

Provisdo para plano de saulde e previdéncia, 13% de crescimento. Despesas e receitas
financeiras, aqui um crescimento de 240%. Aqui, em despesas financeiras, o registro do
AVP sobre os ativos, em funcdo do recélculo da taxa de desconto, principalmente, que



passou de 4,36% para 5,41%, é dado o ambiente econémico, estamos com uma SELIC ai
na ordem de 15%, e, obviamente, isso acaba impactando nas taxas de desconto
utilizadas, e esse € o principal elemento aqui das despesas financeiras do periodo.

Outros custos de despesas, também um crescimento de 27,8%. Aqui, muito também em
funcdo de uma atualizacdo em relacdo as PDDs que foram feitas. Entdo, os
parcelamentos, mesmo sem vencer agora, ja estdo provisionados. Isso também teve um
impacto, salvo engano, da ordem de 60 milhdes de reais neste trimestre.

J& no slide seguinte, falar um pouquinho dos resultados do semestre, do resultado
acumulado. Entdo, a receita liquida crescendo 4,4%. Custo de pessoal ainda cresce no
semestre 32,4%. Entdo, foram aquelas baixas de processos trabalhistas que a gente
citou. Quais os pontos de destaque que a gente poderia dizer, né? Provisdes, aqui
também temos o valor bastante relevante aqui em funcdo do passivo regulatério
compensado |4 em outros custos e despesas onde estdo langados entdo as questdes dos
precatérios, mas dai favoraveis a companhia, mas o resultado liquido no periodo 1 bilhdo
471 milhdes com uma alta de 95% conforme falamos anteriormente.

No slide seguinte fala um pouco dos investimentos. A companhia investiu no periodo 1
bilhdo e 99 milhdes de reais em seis meses. Uma alta de 26,1%. E a distribuicdo desses
investimentos esta dividida em 31% em agua, 59% em esgotamento sanitario e 10% em
outros investimentos.

Ao invés dos recursos, 78% aqui com recursos préoprios e 22% em capital de terceiros.
Nao tivemos que recorrer a nenhuma operacido nesse primeiro semestre, a nao ser
aguelas fontes tradicionais de financiamento, para conseguirmos pagar aqui as contas, 0s
compromissos. E importante, nesse momento, evitar uma atuacdo mais direta no
mercado, dadas as taxas de juros que estdo nesse patamar e acabam encarecendo as
operacdes.

No slide seguinte, falar um pouquinho da nossa divida. Divida de curto prazo R$ 879
milhdes, divida de longo prazo R$ 5,819 bilhdes, com uma divida total de R$ 6,698
bilhdes. Tinhamos ao final de junho R$ 1,396 bilhdes em caixa e uma divida liquida de R$
5.302.000.000. Entdo, um crescimento de 7,2% na divida liquida em relagdo aos R$
4.946.000.000 de divida em junho de 2024. No entanto, o grau de alavancagem
permaneceu 0 mesmo, 1,7 vezes, que foi o indice registrado em junho de 2024.

A geracdo de caixa da companhia e a conversdo do EBITDA foi bastante positiva na
nossa Vvisdo, crescimento de geracdo de caixa de 15,8%, atingindo aqui R$
1.428.000.000,00, com uma conversao de 83%.

J& o custo de capital, esse atingiu 11,4%, uma alta de 0,6 pontos percentuais no primeiro
semestre de 2025, comparado aos 10,8% no primeiro semestre de 2024.

Continuamos aqui com uma composicdo de divida bastante saudavel no nosso
entendimento. Temos 34% dos nossos financiamentos aqui de longo prazo atrelados a
Caixa Econbmica Federal. Sao financiamentos de longo prazo, cujo juro € um juro fixo. E
a parte variavel, a TR, todos sabem que é uma taxa bastante benigna na questdo dos
financiamentos.

IPCA, o indice oficial de inflagdo aqui do pais, temos 29% das nossas dividas atreladas
ao IPCA. Ao DI temos 24%, entdo do total da nossa divida aqui de R$ 6,7 bilhdes, 24%
esta atrelado ao DI, mas dado o nosso caixa que também, de certa forma, esta atrelado



ao DI, temos aqui um certo head entre a posicao de divida e a posicao de caixa, 0 que
permite que o custo de capital se mantenha la proximo a 11%, 11,4%.

Temos um contrato que é o do litoral, que é atualizado pelo IPC da FIPE, que representa
5% da divida, 3% em euro, que é o contrato com o Banco Alem&do KFW, esse sim esta
redeado para DI, com uma taxa em torno de 80% do CDI, TJLP 3% e 2% dos contratos
Nossos nao possuem corre¢cdo monetéria. Entdo esse é o nosso perfil de capital na data
finda em 30 de junho de 2025.

No slide seguinte, falar um pouquinho dos covenants. Entdo, temos obrigagdes com todos
0s agentes financeiros. Entdo, no sistema BNDES, aonde temos financiamentos diretos
debéntures da quarta e sétima emissdes, nds temos o0 covenant da divida bancéria liquida
pelo EBITDA, que precisa ser menor ou igual a 3. Estamos com um indice de 1,7. O
EBITIDA dividido pelo servigo da divida tem que ser maior ou igual a 1,5. Estamos com
3,1. e outras dividas onerosas pelo EBITDA precisa ser menor ou igual a 1, estamos com
0,4. Entdo, nos trés estamos atingindo neste periodo de 30 de junho. Contratos com a
Caixa, temos o EBITDA aqui assim ajustado pela despesa financeira liquida, tem que ser
maior ou igual a 1,5, estamos com 27,2 vezes. A divida bancéria liquida pelo EBITDA
ajustado é menor ou igual a 3, estamos com 1,2. E outras dividas onerosas aqui pelo
EBITDA ajustado, ndo EBITDA, o EBITDA ajustado € 0,3 em comparagcdo ao 0,4 nos
contratos com o BNDES.

No slide seguinte, vamos falar um pouquinho das demais covenants. Entdo, junto ao
mercado, temos a nona até a décima quarta emissao de debéntures. Todas elas tém dois
covenants. Um é a divida bancaria liquida pelo EBITDA ajustado menor ou igual a 3,
estamos com 1,2. E o EBITDA ajustado pela despesa financeira liquida maior ou igual a
1,5, estamos com 27,2, conforme falamos, inclusive, nos financiamentos da caixa.

Ja no contrato do KFW temos todos os cOvenas anteriormente citados e além dele o grau
de endividamento, que é o do quadrante inferior direito. No percentual de endividamento,
aqui o grau de endividamento é de 53%, quando o nosso limite é de 60%. Parece pouco,
mas aqui realmente é bastante significativa a diferenca dos 53 para os 60%. Entédo
estamos bastante confortaveis também neste indice.

No slide seguinte, obrigado, passar um pouquinho aqui entdo pelo balanco patrimonial. A
nossa divida liquida cresceu 10,3%, ser comparado ao final do ano de 2024. O principal
elemento de crescimento que foi justamente a questdo dos dividendos e juros sobre o
capital préprio, que cresceram aqui 19% no periodo, com registro aqui de R$
378,542,000. Capital de Género Operacional, aqui tivemos uma reducdo importante de
37,2%. Podemos destacar nesta conta, ou contas a receber de clientes liquido aqui, das
baixas, que passou de 1 bilhdo 411 milhdes para 1 bilhdo 291 milhdes, com uma reducgéo
Boa, né, de 8,5%.

Os estoques tiveram um crescimento de 3,5%. Empreiteiros e fornecedores também
tiveram uma avaliagdo praticamente em linha, né, 0,9% de crescimento. E salarios e
encargos sociais aqui também, né, dado principalmente a questdo do PDV, tivemos um
crescimento aqui de salérios e encargos sociais de 69% que estdo aqui no capital de
divida da companhia.

Outros ativos e passivos, um ponto que a gente percebe aqui é a baixa das provisfes de
R$ 619 milhGes ao final de 2024, para R$ 571.606.000 ao final de junho de 2025, uma
reducdo de 7,8%. E ativos de contratos, que sdo os investimentos, que s&o as obras em
andamento, que temos aqui R$ 3.234.000.000, com crescimento aqui de 16,4%.



Nosso patriménio liquido de R$ 11.784.000.000, com um giro de capital de giro aqui de 28
dias, bastante positivo em relacdo ao verificado nos anos de 23 e 24. Entdo aqui clara
pelo crescimento da receita, pela reducdo do contas a receber e pelo financiamento aqui,
vamos dizer assim, dos salarios e encargos sociais que temos ainda que fazer o
pagamento.

No ultimo slide aqui da apresentacdo, vou falar um pouquinho sobre o fluxo de caixa.
Tivemos as atividades operacionais trazendo nesse periodo 15,8% de crescimento,
atingiu 1 bilhdo e 428 milhdes de reais. As atividades de investimento consumindo 1
bilh&o e 85 milhdes de caixa. E as atividades de financiamento também consumindo caixa
de 747 milhdes de reais.

Com isso, houve uma reducgéo de 404 milhdes em relagéo ao final do ano, de 1 bilh&o e
800 milhdes em caixa para 1 bilhdo e 396, mas ainda assim, muito em linha com o que
tinhamos ao final de junho de 24, que era 1 bilhdo e 438 milh&es de reais. Lembrando que
no més de junho de 2025, a Sanepar pagou os dividendos, juros sobre capital proprio
relativos ao ano de 2024, conforme histérico de pagamentos ja realizados neste més. E
também pagamos o PPR aos empregados, que foram os dois elementos aqui de gastos
mais importantes no més de junho de 2025.

Obrigado aqui por ouvir a apresentagdo. Juntou-se aqui a mesa 0 nosso gerente contébil,
o Ozires Kloster, que também entdo faz parte aqui da questdo da resposta aqui das
perguntas que eventualmente venham a ser feitas. Rodrigo, eu passo a palavra para
vocé, td bom? Obrigado.

Operador:

Senhoras e senhores, iniciaremos agora a sessao de perguntas e respostas. Lembrando
que para fazer perguntas, orientamos que sejam enviadas via icone de Q&A no botédo
inferior de sua tela. Seus nomes serdo anunciados para que fagcam sua pergunta. E nesse
momento, uma solicitacdo para ativar seu microfone aparecera na tela. Caso ndo possa
abrir seu microfone ao vivo, favore escrever sem microfone ao final da pergunta para que
ela seja lida em voz alta.

Dando inicio, a nossa primeira pergunta vem do Leandro Aguiar, investidor.

Inicialmente, ele parabeniza a equipe Sanepar pelos resultados e nos traz trés perguntas.
Numero um, identifiguei um aumento significativo, 270%, na linha de provisdes para
contingéncias, com destaque para um valor para a construtora Ital. Poderiam detalhar o
caso um pouco melhor e como a empresa esta buscando contornar essa situagéo e quais
sdo os aprendizados para se proteger em futuros contratos com terceiros que forem
celebrados?

Numero 2. Poderiam comentar um pouco sobre os principais ofensores na AVP sobre
ativos financeiros contratuais que tiveram impacto de R$ 182,4 milh6es em despesas
financeiras?

Numero 3. Gostaria de entender um pouco melhor sobre esse aumento na linha de
servicos de terceiros. Esses aumentos estdo em reajuste de contratos, aumento na
cobertura de servigos, melhoria com novos servicos contratados ou algum outro motivo?
Essas foram as perguntas do Leandro.



Abel Demetrio:

Bom dia, Leandro, obrigado pelos seus questionamentos. Eu vou passar aqui, iniciando
pela pergunta dois, que é a questdo do AVP, o ajuste a valor presente. Bom, a companhia
precisa reconhecer aqueles ativos ndo amortizados, aqueles que vencem apds o periodo
contractual, trazé-los a um valor presente, e nesse sentido, dada a atualizacdo da taxa de
desconto, que passou do final de 2024, de 4,36% para 5,41%, dado o horizonte de prazo
gue é, vamos dizer assim, feito o calculo do AVP, e a mudanca de taxa é bastante
significativa, impacta aqui nos resultados e nesse periodo. Assim como ja tivemos em
ocasides anteriores, como, por exemplo, quando a companhia estendeu os prazos
contratuais até 2048, com o prazo maior, obviamente, tivemos na ocasido a necessidade
de fazer, conforme as regras contabeis, os devidos ajustes a valor presente desses
ativos.

Em relac@o a questéo 3, a questdo do servigo de terceiros, embora eu ja tenha explanado
0s principais elementos, eu vou tentar trazer aqui mais alguns itens para a gente
esclarecer um pouco melhor essa questdo do aumento nos cursos de terceiros.
Lembrando que nos seis meses a gente teve |& em servigos técnicos profissionais uma
questdo relevante em relacdo a questdo das provisbes para honorar advocaticios
oriundos aqui da questao do precatorio. O precatdrio € bastante relevante e esse servico
também é bastante representativo.

Os demais custos sdo aqueles, os principais que eu elenquei, por exemplo, servigo de
vigilancia cresceu aqui realmente 52,3%. Mas aqui sim, s6 para deixar mais detalhado,
tivemos entdo um aumento de 693 postos no periodo, com crescimento de 76,7%. E aqui
sim, é importante para que a gente possa cuidar das nossas estacfes de tratamento de
agua, estacbes de tratamento de esgoto, seguranga dos empregados, que muitas vezes
estdo localizadas onde atuamos, que sdo mais de 600 localidades, zonas rurais, zonas
desprotegidas muitas vezes, e com essa questdo dos servicos de vigilancia que teve
realmente esse impacto. a gente pretende, entdo, sempre conseguir prestar o servigo a
populacéo. E evitar os roubos, evitar os furtos, isso também deu, com certeza, impacto na
questado do fornecimento de dgua e no préprio faturamento da companhia, porque a agua
desligada em funcdo de furtos, de roubos, acaba n&o sendo entregue e, por
consequéncia, acaba ndo sendo faturada. Além da imagem da companhia que fica
suscetivel as interrupcgdes, paradas, em funcao desse tipo de vandalismo.

Citar também a questéo dos servigos que foram retomados, das questdes comerciais, que
sdo servicos de cobranca, de faturamento. NGs estamos gastando, vamos dizer assim,
um pouco a mais nessas questbes para que a gente possa ter uma atuacdo mais
eficiente, uma atuacéo melhor no sentido de recuperacdo dos nossos créditos. E a gente
vé, percebe que a nossa enda de impléncia tem se mantido, neste ano, com um
percentual bastante favoravel. Passamos a fazer diversas acdes aqui de programas de
recuperacao de crédito. N&o deixamos de ler, vamos dizer assim, as faturas.

Estamos no esforco para evitar o faturamento, a leitura pela média, porque entendemos
que isso vai contra 0 nosso cliente no sentido de que medir pela média muitas vezes
acaba distorcendo o valor da fatura naquele més, embora isso seja compensado, mas nés
gueremos ter um padrdo de atendimento sempre mensal e para iSSO precisamos
obviamente ter toda uma equipe a disposicéo para fazer as leituras, fazer os cadastros,
implantando novas tecnologias aqui para que a gente venha sempre possibilitar o
atendimento mais rapido aqui também para a populacao.



Entdo, de maneira geral, servicos também eletromecénicos, esse foi um ponto aqui que
teve um crescimento, embora ndo seja muito representativo, mas teve toda uma mudanca
organizacional em relacdo a esse tema, em relacdo a estrutura que atende. E a gente
vem buscando aqui formas de ser mais eficiente aqui nessas questdes. E nesse
momento, né, claro, teve um gasto aqui que foi registrado no periodo.

Entdo, Leandro, essas sdo as principais questdes. Além, claro, acho que uma das
principais que a gente pode citar, né, temos os reajustes dos contratos, que s6 o IPCA
acumulado em 12 meses estd acima de 5%. Temos um incremento aqui ho volume
produzido de agua, no periodo de 1,4%, mais 2,5% de volume tratado de esgoto. Entdo,
s6 que a gente j4 tem um bom percentual de crescimento sé por essas a¢les, sejam de
inflacdo, sejam dos crescimentos dos volumes tratados e produzidos tanto de esgoto
guanto de agua.

Em relagcdo a primeira questédo, as provisdes para a contingéncia, eu vou pedir para o
nosso gerente contabil, Ozires, para ele explanar a respeito desse tema.

Ozires Kloster:

Bom dia. Obrigado, Leandro, pela pergunta aqui. Bom, em relagdo as provisdes, no
trimestre nos tivemos, na verdade, dois eventos aqui que afetaram essa linha,
principalmente nds tivemos a provisdo, como VOcé mencionou na pergunta dessa
construtora, que foi uma acao antiga ja, da barragem Piraquara 2, e nés tinhamos uma
provisdo constituida e complementamos nesse trimestre 54 milhdes.

Também tivemos o efeito das perdas esperadas na realizacdo de créditos, que é a
provisdo para perdas la de clientes. N6s no primeiro trimestre ja fizemos, em relagédo aos
parcelamentos, todos aqueles parcelamentos que ja estavam vencidos, a gente constituiu
uma provisao, E, para esse trimestre, a gente complementou essa provisédo, também em
relacdo aos parcelamentos, para aqueles clientes que ja estdo inadimplentes, a gente
constituiu também uma provisdo de todas as contas, independente se esta vencida ou
ndo. Entdo, chamado efeito vagdo, a gente discutiu com a nossa area comercial e
constituimos esse valor.

Operador:
Dando continuidade, nossa préxima pergunta fica...

Abel Demetrio:

Rodrigo, desculpe. Acho que o Leandro também perguntou nessa questao sobre, vamos
dizer assim, o aprendizado desse tema. SO gostaria aqui de passar a palavra para a
Leura, para ela falar sobre a quinta barragem que eu mencionei no inicio. J& falar um
pouquinho do aprendizado, que justamente esse tipo de construcdo, que é uma
barragem, ela é bastante significativa, mas acho que a Leura poderia complementar um
pouco nessa questao.



Leura Lucia:

Bem, com relacdo ao aprendizado a partir da barragem Piraquara 2, enfim, de outros
empreendimentos também, ndo especificamente barragem, mas a Lei 13.303 trouxe uma
possibilidade de se adotar a matriz de risco. Entdo, com a matriz de risco, nds definimos
tanto o fornecedor quanto a contratada. Que seria a Sanepar. Ela, entdo, define
problemas que podem surgir dentro da execucdo de uma obra e de quem é a
responsabilidade. Entdo, o Piraquara 2 deve ser um evento de quantos anos, Ozires?
Mais de 10 anos, 15 anos? E a gente vem evoluindo nisso com termos de referéncia
muito mais detalhados, o edital da licitagdo e também essa matriz de risco que consegue
dividir a responsabilidade entre fornecedor e contratado.

Operador:
Perfeito, agora sim, dando continuidade. Nossa préxima pergunta vem da Maria Carolina
Carneiro, Banco Safra.

Ela gostaria de entender melhor sobre trés pontos. Niamero um, os impactos mencionados
do efeito vagdo de contas vencidas de clientes, se pode ter mais impacto nos préximos
trimestres. NUmero dois, questdo de perdas estimadas com créditos de liquidacdo
duvidosa esse trimestre e como tem lidado com isso? E ndamero trés, sobre possivel
discussdo com o regulador do saldo precatério que serd dividido com o consumidor,
quando teria calendéario para discussao. Esses séo os trés pontos da Maria Carolina.

Abel Demetrio:

Eu vou passar aqui entdo novamente para o Ozires, para ele falar a respeito do efeito
vagao, das perdas estimadas. E dai o ultimo, Ozires, eu posso responder.

Ozires Kloster:

Ok. Obrigado, Maria Carolina, pela pergunta. Bom, os impactos do efeito vagao, a gente
consolidou entdo essa provisdo agora no segundo trimestre, entdo ndo esperamos ter
mais efeito relevante para os proximos periodos.

Em relacdo as demais provisdes, nés seguimos a politica da companhia, entdo todas as
contas vencidas de particulares e clientes federais, a gente faz a provisdo das contas
vencidas acima dos 180 dias. Para o setor municipal, a gente também faz uma provisédo
baseada no histérico, entdo contos vencidos acima de dois anos, com excec¢do daqueles
municipios também que tém inadimpléncia, a gente também considera o efeito vagao. E
para o setor estadual, pelo histérico, n6s nado constituimos nenhuma provisao.
Basicamente € isso.



Abel Demetrio:

Em relacdo a questdo, Maria Cavalina, da sua questdo sobre os precatorios, as
discussOes regulatorias sobre o tema, n0s mantemos contato com a agéncia, a agéncia
esta debrucada sobre o tema, entendemos que a gente tem argumentos importantes
apresentados para a agéncia, obviamente a agéncia precisa de toda uma maturacao,
porque no final do dia ela é responsavel pela definicdo desse quesito, uma vez que ela
que estabelece as normas de compartilhamento em relagdo a este ponto. Acho que as
discussbes sdo saudaveis, sempre em um ambiente de construcdo. E o importante é que
a gente estd galgando passo a passo esse processo que é bastante demorado, ja
estamos com uma acdo que faz mais de 31 anos, entdo a gente tem todas as cautelas e
providéncias, tanto na questdo da justica quanto as tratativas com o agente regulador,
mas entendemos que no final, esperamos que todo mundo chegue a um equilibrio aqui
nessa questdo. E sim, discutimos com o regulador, temos espaco para discussdo e
entendemos que uma decisdo que seja bastante razoavel, ao final sera dada.

Operador:
Dando continuidade, nossa proxima pergunta vem do Luis Ferreira, investidor.

Como estdo as tratativas de desenvolvimento de novos negdcios, especialmente sobre
expansao de mercado, de acordo com o comunicado ao mercado feito pela Sanepar em
junho? Pergunta do Luis.

Abel Demetrio:

Luis, obrigado ai pela sua pergunta. Passaremos ela entdo ao nosso diretor de inovacao e
novos negécios, o Risden.

Anatalicio Risden:

Bom dia, Luis. Obrigado pela pergunta e pela oportunidade. A Diretoria de Inovacéo e
Novos Negdcios, na realidade, é a mais nova que nés temos aqui, um ano e pouquinho, e
nés tivemos ontem a aprovagdo pelo Conselho de Administracdo do plano diretor de
novos negdcios. Quer dizer, de todas as possibilidades que a empresa tem, ndés vamos
nos ater a sete teses, que serdo divulgadas oportunamente, de maneira que a gente
possa desenvolver novos negdcios, trazendo receita acessoéria, inclusive ja discutindo
essa questdo de receita acessoéria com a GEPAR.

A questéo de olhar o mercado, ha uma orientagcdo macro no sentido que a gente possa
olhar para fora das fronteiras do estado do Parana. Estamos estudando, estamos na fase
ainda embrionaria, na fase de estudos das possibilidades, mas o que é mais importante
em relacdo aos novos negocios foi uma resolucdo que foi feita pelo o Conselho da
Administracdo, a de numero 758, onde ela fez uma normativa de como devemos executar
0S novos negoécios. A 13.303 ela autoriza isso, 0 nosso RIO que prevé isso, € 0 N0Sso
estatuto também ja esta em linha com toda essa parte. A possibilidade disso, eu diria que
nos proximos meses a empresa vai fazer divulgagbes com os fatos reais do que esta
acontecendo.



Abel Demetrio:

So6 vou tomar a liberdade aqui e complementar a fala do Risden, o RIO, que € nosso aqui
da Sanepar, é o Regulamento Interno de Listagcbes, Convénios e Contratos.

Operador:

Perfeito. Dando continuidade, nossa proxima pergunta vem do Jodo Pimentel, analista do
CITI.

Poderiam passar qual foi o impacto em receita referente ao acordo com Ponta Grossa?
Essa foi a pergunta do Joéo.

Abel Demetrio:

Jodo, obrigado pela sua pergunta. Bom, Ponta Grossa, em termos de receita, nds tivemos
0 més iniciado em margo, 21 de marco, durante 30 dias, a gente ndo fez a cobranca.
Estimamos, na época, 23 milhdes, que foram deixados de faturar. Ponta Grossa ano
passado, em 2024, foi responsavel por 3,8% da receita da companhia, entdo bastante
relevante. E agora em agosto, conforme o TAC, n6s daremos 50% de desconto, 0 que
representara aproximadamente 12,13 milhdes de reais. Esse foi o impacto em relacdo a
receita, vindos desse termo de ajustamento de conduto, que foi assinado pela Sanepar.
Além daquilo que o Risden ja falou, os 15 milhdes, eu falei também dos 15 milhdes que
foram provisionados e que estdo sendo depositados mensalmente em 15 parcelas,
conforme também comunicado ao mercado.

Operador:
Continuando, a proxima pergunta vem do Gilmar Alves Filho, investidor.

Ele parabeniza pelos resultados e questiona sobre o plano de investimentos de 2025 a
2029. Qual é a alavancagem maxima esperada, visto que hoje estamos em 1,7 EBITDA?
Manteremos o payout nesse periodo? Essa foi a pergunta do Gilmar.

Abel Demetrio:

Essa pergunta, Gilmar, é bastante ampla, bastante relevante. Falamos aqui, na pergunta
temos a questdo do payout. Temos um plano de investimentos que é bastante relevante,
de 11,8 bilhdes de reais para o ciclo 25 a 29. A Leura aqui esta fazendo todos os esforgos
para que os faca da melhor maneira possivel, seguindo as regras regulatérias, seguindo a
busca pela questdo da economia nas obras, porque a gente sabe que tudo isso impacta
na tarifa, na multiplicidade tarifaria e nos pagamentos que a companhia realiza. Entao,
guanto mais econdmica for a realizacdo do investimento, outras oportunidades se abrem
para a companhia para a aplicacdo dos recursos.

Nés temos, obviamente, um nivel de alavancagem que é aprovado no plano de negocios
guando a gente apresenta ao Conselho de Administracdo, mas a gente ndo apresenta,
vamos dizer assim, ao mercado os limites ou os maximos. O que a gente tem, a gente
sabe que o limite méaximo estabelecido hoje nos contratos € de trés vezes de
alavancagem, estamos com 1,7 vezes. E temos conduzido de forma que essa questdo
financeira esteja sempre atendida, atendendo aos nossos credores, bancos, instituicoes
publicas, federais, bancos privados, enfim, todos os credores que acabam financiando a
companhia. E sim, a alavancagem ¢é algo bastante relevante que a gente observa no
plano de negdécios e sempre buscamos que ele tenha um conforto em relacdo ao limite



méximo. Embora a gente ndo divulgue onde a gente pretende chegar, mas a gente sabe
que tem espaco para alavancagem, mas sabemos também que somos bastante
conservadores, porque as dividas sdo caras e elas precisam ser pagas. Entdo, todo
cuidado da companhia no sentido de evitar uma superexposicdo ao mercado.

Em relacdo ao payout, ele faz também parte da estratégia, no sentido de que precisamos
buscar a universalizacdo. Estamos no caminho e, obviamente, tem o esforco também dos
investidores, a gente entende, nesse momento, que aqui ndo acabam retirando todo o
potencial, eventualmente, que gostariam, mas isso também é em funcdo das nossas
possibilidades e dos nossos limites financeiros. Entdo, tanto o payout quanto a
alavancagem é discutido muito fortemente nas discusses do Conselho da Administragéo,
tanto mensalmente na apresentacdo dos resultados, quanto no planejamento, que é feito
para cinco anos e revisto anualmente.

Operador:
Dando continuidade, a proxima pergunta vem do Hiury Goulart, analista da Trilha
Investimentos.

Sobre o0 depdésito do precatério na conta do Banco do Brasil, comentado pelo presidente,
pretendem fazer um fato relevante ao mercado apenas quando o valor sair dessa conta
judicial e for transferido para uma conta de livre movimentagdo da Sanepar? Essa foi a
pergunta do Hiury.

Abel Demetrio:

Hiury, obrigado aqui pela sua pergunta. Nés colocamos no ITR, divulgado ontem, temos
um evento subsequente que é justamente quanto a do depdésito realizado no Banco do
Brasil, conforme citado pelo presidente. Como isso € um desenvolvimento de um
processo bastante longo, ndés somos assessorados ha 31 anos pelo Escritorio da
Advocacia, que conhece como ninguém essa acdo. Ainda temos algumas etapas
administrativas e judiciais a serem feitas para a liberacao dos recursos. Também nao
depende da companhia, a companhia ndo é ela que tem gestdo, ela ndo consegue
gerenciar esse andamento desses processos até a efetiva liquidacao.

E claro, a companhia faz toda a gestdo no sentido de recebimento de recursos, mas nao
consegue nesse momento dizer quando sera feito. Obviamente, quando 0s recursos
ingressarem da companhia e que forem de propriedade, de poder da companhia, a
companhia devera comunicar isso, fazer um fator relevante e comunicar ao mercado.
Porque ai sim, toda a etapa estard concluida e estaremos de posse. Mas s6 para reforcar
que divulgamos isso nesse ITR, em eventos subsequentes, justamente para deixar o
mercado atualizado sobre o tema. Mas, conforme eu falei, o tema depende da justica.
Ainda tem algumas etapas que estdo sendo conduzidas, tanto pelo juridico da companhia,
quanto pelo escritério contratado.

E esperamos boas noticias, mas obviamente sempre com cautela, porque o valor é
bastante material, bastante relevante. E a gente sabe que ndo estad em nosso poder essa
decisdo. Entdo, continuamos com, estamos positivos, mas ainda ndo temos a gestédo
completa do tema, entdo precisamos ter cautela sobre essa questéo.



Operador:
Ok, continuando, a proxima pergunta vem do Fabio Rangel, investidor.

Recentemente a SABESP anunciou investimento relevante em leitores digitais de
consumo de agua, visando controles mais efetivos no consumo e cobranga. A Sanepar
teria iniciativa semelhante? Essa foi a pergunta do Fabio.

Anatalicio Risden:

Fabio, eu posso dizer que nés estamos investindo muito tempo e recurso em relacdo a
isso. NGs temos ja duas provas de conceito, onde ja da questdo dos medidores, inclusive
uma prova de conceito sdo mais de 300 igrometros, com IOT e, principalmente, com
alguns deles com probabilidade de corte a distancia e leitura a distancia. Estamos na fase
de interagdo com nossos clientes, de maneira que o cliente possa ter essa informagéo o
mais rapido possivel. E, além disso, n6s estamos trabalhando, ndés lancamos um
programa chamado Sanepar Labs, J& lancamos o primeiro edital, foi lancado ontem o
segundo edital em conjunto com a PUC e o Lactec, e um dos itens desse segundo edital &
justamente essa possibilidade de nés conseguirmos economia em relacdo a isso.
Estamos acompanhando a experiéncia da Sabesp e diria que, em curto espaco de tempo,
Vamos ter lancamentos, vamos ter contratagfes nesta linha de grémitos inteligentes.

Operador:

Encerramos nesse momento, a sessdo de perguntas e respostas. E passamos a palavra
ao diretor financeiro e de relacdbes com investidores, Abel Demetrio, para as
consideragdes finais da companhia.

Abel Demetrio:

Bom, obrigado a todos pela participacdo nessa videoconferéncia do segundo TRI. Embora
o lucro, o resultado tenha vindo com uma reducéo, a gente entende aqui que o cerne da
companhia, toda a questédo de nivel de atendimento, de nivel de tarifa, dos niveis das
nossas operacdes estdo preservados. E desejar a todos aqui, entdo, um 6timo final de
semana. Obrigado a todos!

Operador:
A videoconferéncia de resultados referentes ao segundo trimestre de 2025 da Sanepar
esta encerrada. Muito obrigado aos participantes e tenham todos um excelente dia!



